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Entrevista:		
Valter Moura Júnior

4
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É com grande satisfação que apresento a todos 
vocês, a edição da revista comemorativa 
da ACISBEC. Essa, especialmente, marca a 

celebração dos 79 anos de sua fundação, data da 
qual eu tenho muito orgulho. Não só por fazer 
parte deste contexto, mas essencialmente, pela 
sua contribuição ao longo do tempo, aos seus 
associados e ao desenvolvimento da cidade de 
São Bernardo do Campo, pois nesta história 
caminhamos lado a lado. 

Teremos a distribuição impressa e no formato 
on-line para atingir o maior público possível. 
Trazemos aqui fatos históricos, e mais novidades, 
desafios, reconhecimento, comemorações e ações. 
Vivemos uma nova era, dinâmica, e que exige 
criatividade, empatia e solidariedade. Portanto, 
a comunicação com todos os públicos é um pilar 
fundamental.

Quero aproveitar e desejar um ótimo Natal, com 
paz e harmonia, e um Feliz Ano Novo aos amigos, 
parceiros, sócios e colaboradores. Muito obrigado!

Boa leitura!

Valter Moura Júnior

_índice

ValterMouraJr.

6 
12
14

	 15
16
18
19

79 anos de ACISBEC	

Linha do tempo		

Galeria de Presidentes	
	
Natal			 

Eventos			 

Rodada de Negócios	

Câmara de Mediação	
e Arbitragem

		
Internacionalização	
de Empresas

Rotary			 

Sebrae AQUI		

SICREDI			 

FAC				  

Certificado de Origem	

Instalações ACISBEC	

Empreendedorismo	
		
Agenda de Cursos	

20
	 23
	 24

25
	 26

28
	 29
	 30
	 31



REVISTA ACISBEC REVISTA ACISBEC4 5

_entrevista

_Como é comandar uma gestão, tendo o seu 

pai (Valter Moura in memoriam) sido presi-

dente por mais de três décadas?

_Valter Moura Jr.– Ele dedicou boa parte da sua 

vida à ACISBEC. Portanto, é importante seguir 

esse caminho, esse legado de luta e de paixão 

pelo que fez. É importante também lembrar 

todos que passaram por gestões anteriores e 

deram as suas contribuições em prol do 

empresariado.

_Quais são os planos para a sua gestão? 

_Valter– É importante manter a tradição, mas 

também modernizar e inovar. As associações 

sempre tiveram características conservadoras 

e dificuldade de mudança. O objetivo é acelerar 

o projeto de informatização e oferecer apoio ao 

pequeno negócio. O nosso principal centro do 

comércio, a Marechal Deodoro, tem lojas antigas, 

que ainda são geridas pelos pais porque os filhos 

não quiseram. É uma geração que tem resistência 

ao e-commerce e vender pela internet, mas não 

é mais possível negar essa realidade. 

_Quais foram as primeiras ações?

_Valter– Já tivemos algumas, mas posso citar a 

missão empresarial com o objetivo de interna-

cionalização das empresas. Fizemos uma via-

gem a Barcellos, em Portugal. Assinamos com a 

Associação de Barcellos um protocolo de inten-

ção. Com isso, empresas que quiserem buscar o 

mercado internacional terão apoio de represen-

tantes de ambas associações, poderão impor-

tar/exportar. Esse processo de internacionaliza-

ção também teve início com o meu pai. Devemos 

seguir esse caminho, a Associação não pode fi-

car fora do comércio internacional.

_E a atuação com o poder público?

_Valter– Esse também é papel da Associação, o 

do diálogo aberto com os órgãos que tomam 

decisão na cidade, sempre em prol do nosso 

comerciante e da sociedade. E também debater 

questões do cotidiano, combater tudo que 

atrapalhe o comércio, em nível local, nacional e 

até internacional. Também temos que trabalhar 

as questões tributárias e sempre, a defesa da 

livre iniciativa. 

              Diálogo aberto
em prol do comerciante

e da sociedade  

GESTÃO 
E DESAFIO
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revista.ENTRE EM CONTATO  E FAÇA SEU ORÇAMENTO
• Telefone (11) 2131-4800 / 4123-3100 • Whatsapp (11) 97665-2257

 • acisbec@acisbec.com.br • www.acisbec.com.br
ACISBEC - Associação Comercial e Industrial de São Bernardo do Campo

Rua do Imperador, 14 - Nova Petrópolis, São Bernardo do Campo - SP

Conheça nossas instalações
A ACISBEC também oferece um local com diversas opções de 

espaços para os eventos da sua empresa, contando com ar 
condicionado, mesas e cadeiras, estacionamento, elevadores, wi-fi.
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ACISBEC: 79 ANOS 
COM MUITA ENERGIA!  
•  Associação recebeu homenagem, que passa 

a 	ser concedida anualmente na data do 
aniversário de fundação, 27 de setembro

• Poder Legislativo instituiu a Medalha Valter 	
Moura, outorgada a associados da ACISBEC 		
que se destacam em suas atividades

A
ACISBEC encerrou com chave de ouro a agenda comemorativa do mês 

pelos 79 anos da entidade, fundada em 27 de setembro de 1944. A 

celebração ocorreu durante sessão solene na Câmara Municipal de 

São Bernardo do Campo, na noite de quinta-feira (28), com a instituição da 

homenagem pelo aniversário da entidade, que passa a ser todos os anos. 

Também foi criada a Medalha Valter Moura.

Ambos projetos foram concedidos por meio de Resoluções (3.376/23 e 

3.377/23) de autoria do presidente da Câmara e vereador, Danilo Lima, e são 

justificados pela importância histórica da entidade, contribuição com o 

desenvolvimento político e econômico de São Bernardo do Campo, fomento 

ao empreendedorismo e apoio ao setor de comércio e serviços. Além disso, 

pela figura da liderança empresarial de Valter Moura (in memoriam), que foi 

dirigente da instituição por 33 anos. Ele faleceu em junho de 2022.

Em seu pronunciamento, o presidente da ACISBEC, Valter Moura Júnior, 

1

3

2

1  bolo cenográfico 

traz história da 

Associação 
2  público prestigia 

homenagem durante 

sessão solene 
3  Medalha Valter 

Moura é outorgada 

a empresas que 

se destacam em 

suas atividades
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transmitiu um recado comovido. 

“Estamos muito felizes e honrados por esta homenagem e reconheci-

mento, que demonstram o comprometimento com o comércio, as empresas 

e indústrias de São Bernardo. Neste momento, a emoção toma conta, pois 

tenho a responsabilidade de estar à frente da entidade e seguir o legado 

deixado pelo meu amado pai (Valter Moura), quem me ensinou que devo 

lutar e acreditar, acima de tudo, nas pessoas. Essa é uma missão importante 

e minha promessa é lutar pelo bem dos empresários. Podem me cobrar!”, 

prometeu Valter Moura Júnior, presidente da ACISBEC.

3
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MEDALHA – Outro destaque da noite foi a entrega da Medalha Valter 

Moura, outorgada a associados que se destacaram, durante o ano, em suas 

atividades contribuindo para o desenvolvimento empresarial e econômico 

da cidade. 

A honraria, acompanhada de um diploma, foi entregue a 10 empresas: 

Padaria Kennedy; Silbran Assessoria e Serviços em Comércio Exterior; Emec 

Brasil Sistema; Auto Focus Cinema e Vídeo; Só Calcas; Argo Telecom; Via 

Santony Confecções; Supermercado Bem Barato; Tecnologia Quantum 

Indústria Eletrônica e Attualitá Móveis. 

1 2

1  Bate-papo entre 

empresários em noite 

de comemoração
2  convidados, 

associados, família e 

amigos 3  Cristiane 

Franzese David, da 

Padaria Kennedy, 

recebe honraria

  4  Isadora Climaco 

e Niceia Freitas, da 

Atual Imagem, são 

homenageadas 5  

Vera Moura e vinícius, 

carinho e homenagem

 6  Empresários 

e convidados 

confraternizam em 

noite de comemoração 
7   Claudete Munhoz, 

da Adisbec, a associação 

de diabéticos, recebe 

certificado

 8  Colaboradores da 

ACISBEC recebem justa 

homenagem 9  pai e 

filha: mimo e emoção 
10   Sicredi: Tiago Piante 

(E), gerente de agência, 

e Moacir Niehues, 

diretor executivo 11  

Presidente da ACISA, 

Pedro Cia Júnior e 

Valter Moura Júnior  

  12  Valter Moura 

Júnior (D), Vinícius, 

Vera e Renata Mengel
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1  Violonista Milani surpreendeu o público 2  Marcos Liron e Renata Justo Costa, da 

Tecnologia Quantum Indústria Eletrônica 3  Carlos Renato Salvador, da Silbran 

Assessoria e Serviços em Comércio Exterior 4  Jornalista Joaquim Alessi 5  Milton 

Bigucci Júnior, empresário da construção civil 6  Vinícius Moura no plenário Tereza 

Delta  7  Antonio Valter Trombeta (Toninho), da Via Santony 8  Braz Mazotti, representa 

o CAMP-SBC 9  Cintia Gomes Bertão, do SEBRAE - Serviço Brasileiro de Apoio às Micro e 

Pequenas Empresas 10  Adilson Silveira representa AGERH (Associação dos Gestores de 

Recursos Humanos) 11  Helena Fernandes e Fernando Villa Franca, Auto Focus Cinema 

e Vídeo 12  Priscila Alves de Assunção, representa Supermercado Bem Barato

 13  Fernando Valença Rotolo Rodriguez, da EMEC Brasil Sistema  14  Sílvia Maria Trabasso 

Dadalti, da Só Calças, loja da Rua Marechal Deodoro  15  Vanessa, Thamyres e Jaqueline, as 

meninas da ACISBEC 16  Débora Ribeiro Moreno representa Attualitá Móveis 
17  Clóvis Souza, gerente da Giuliana Flores 18  Renato Cracco, do BNI ABC1 Dinâmico 

  19  Juliana Rosa, representa OAB-SBC (Ordem dos Advogados do Brasil)

 20  Cristiane Aparecida Galucci Dominques, do BNI ABC1 Exponencial 21  Cesar Augusto 

Santos Oliveira, Rotary Club SBC 22  Claudiney Assis Rodrigues, da Argo Telecom        

9 10

65

13 14
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_linha do tempo

Fatos marcantes

27 de setembro 1944
Foi criada a 

Associação Comercial 

e Industrial de São 

Bernardo do Campo. 

Nasceu dentro da 

Sociedade Amigos 

de São Bernardo, um 

antigo sobrado na 

esquina da Rua Marechal Deodoro com 

a Rua Dr. Fláquer (atual Santander).

1950
Nesse período, o trabalho básico da 

Associação Comercial era prestar 

assessoria trabalhista às fábricas, 

período em que as indústrias 

automobilísticas se instalavam ao longo 

da Via Anchieta, também recém-aberta. 

1970
São Bernardo foi a cidade pioneira no 

Grande ABC a implantar o SPC (Serviço 

área, com espaço para fábrica, loja, 

repartição pública e privada.

Maio – criado Núcleo de Jovens 

Empreendedores, coordenado por 

Valter Moura Júnior. O objetivo era 

estimular o espírito empreendedor. 

O projeto surgiu em São Paulo e a 

ACISBEC foi a primeira do ABC a aderir. 

2010
É inaugurada a nova sede, a maior 

área edificada entre as associações 

comerciais no Estado. Seis pavimentos 

em 3.739 m² construídos, sendo três 

andares, mezanino, térreo e subsolo 

com garagem. 

2017
A associação mantém o firme projeto 

de promover parcerias: traz para as 

instalações da ACISBEC uma unidade 

de atendimento do Sebrae, que reforça 

as ações de microempreendedorismo e 

um posto do Sicredi, uma cooperativa 

de crédito.

2020
A pandemia da covid-19. Diante da 

gravidade da situação, a ACISBEC 

lançou campanha e informativos de 

orientação aos associados. Também 

tomou medidas e protocolou ações 

contra os governos do Estado e 

Municipal para impedir o fechamento 

do comércio por decreto oficial. A 

entidade, que sempre atuou em defesa 

da livre iniciativa, reforçava que a 

decisão de fechar, reduzir jornada de 

trabalho ou qualquer outra medida, 

deveria ser do próprio comerciante. 

2021/2022
O então presidente da ACISBEC, Valter 

Moura, foi eleito vice-presidente da 

FACESP para o biênio 2021-2023. Em 

junho de 2022 ocorre o falecimento do 

presidente. Reconhecido como líder 

empresarial na Região, a sua partida 

causou grande consternação. O vice-

presidente Valter Moura Júnior assumiu 

o cargo naturalmente pelas regras do 

estatuto e após com o endosso e aval 

da diretoria.

2023
Aos 79 anos, a ACISBEC ganha 

comemoração na Câmara Municipal 

de São Bernardo do Campo em 

reconhecimento como entidade 

histórica e que contribui para o 

desenvolvimento do município. 

Também foi criada a Medalha 

Valter Moura, que será outorgada 

aos associados da ACISBEC que se 

destacaram durante o ano em suas 

atividades. Lançamento da revista 

impressa comemorativa.
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de Proteção ao Crédito), com fichas 

manuais. Nos anos 1990 informatizou o 

arquivo que passou a ser SCPC (Serviço 

Central de Proteção ao Crédito). 

1978
Mudança da sede. A Associação ganha 

uma nova casa, à Avenida Brigadeiro 

Faria Lima, 360, primeiro andar. 

Vicente de Paula Souza, no exercício 

da presidência, comandou a primeira 

reunião. 

1994
50 anos da ACISBEC  – Foi realizada a 

I Expo-ACISBEC – Exposição Histórica 

Industrial Comercial, no Vera Cruz, e 

que reuniu instituições antigas em cada 

primeira sede da acisbecfundação da ACisbec  em 27 de setembro de 1944
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A
galeria de ex-presidentes foi reinaugurada na ACISBEC para lembrar e 

marcar todas as gestões, que tiveram papel fundamental para o cres-

cimento da entidade. Em especial, a homenagem a Valter Moura in 

memoriam, o presidente que permaneceu mais tempo na função, por 30 

anos, sempre com o apoio da diretoria.

O painel de fotos e o busto ficam na entrada principal. Durante solenida-

de comemorativa à época pelos 78 anos da entidade, a esposa Vera Moura 

e o filho, Vinícius Moura, descerram as imagens na presença de diversos 

convidados, entre empresários, autoridades, parceiros e colaboradores.

_Galeria de presidentes

GALERIA E BUSTO VALTER MOURA

Homenagens eternizadas: galeria de 

presidentes e busto Valter Moura. 

Vera Moura e a netinha: carinho 

ao vovô

REVISTA ACISBEC14

A MELHOR DATA 
COMEMORATIVA 
DO COMÉRCIO
‘Que seja o melhor Natal para o comércio e as famílias’

O Natal é a melhor época do ano aguardada pelos comerciantes e a 

principal data comemorativa no calendário do varejo. A ocasião traz 

um forte apelo de vendas e as expectativas para 2023 são positivas. 

Os lojistas já começam a preparar os estabelecimentos com decoração nas 

vitrines e campanhas promocionais. O e-commerce também não fica atrás, 

bem como outras estratégias como o telemarketing.

Apesar de a economia ainda estar em recuperação, o fim do ano 

movimenta o segmento, com destaque para o desenvolvimento local.

São Bernardo do Campo é importante entre as cidades do ABC. Tanto 

que teve um saldo positivo no número de empregos, conforme dados do 

Caged (Cadastro Geral de Empregados e Desempregados). Foram 1.423 

postos com carteira assinada em outubro.

“Desejamos que seja um ótimo Natal. E, além do presente, que neste ano 

seja uma data muito comemorada pelas famílias”, disse Valter Moura Júnior, 

presidente da ACISBEC. 

Comércio começa

 a se preparar com 

enfeites e decorações 

e para a melhor 

época em vendas

_natal
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_eventos

EMPRESÁRIOS 
PARTICIPAM 
DE VISITA À 
SCANIA 
Grupo passou pela linha de produção e participou de teste drive

U m grupo de empresários e membros da diretoria conheceram as unida-

des produtivas de caminhões e ônibus da Scania do Brasil, em São Ber-

nardo do Campo.  O programa integrou o pacote de ações comemora-

tivas pelos 79 anos de fundação da entidade, em 27 de setembro de 1944.

O presidente da ACISBEC, Valter Moura Júnior, agradeceu a oportunidade 

e fez uma homenagem à empresa com a entrega de uma placa comemora-

tiva em reconhecimento à contribuição da indústria com o desenvolvimento 

econômico de São Bernardo do Campo.

Os visitantes passaram por diversas áreas e conferiram de perto a linha 

de montagem de um veículo pesado. Após, participaram de um teste drive 

com os modelos da nova geração Scania, dentro de um circuito interno. 

Empresários 

conheceram de 

perto as unidades 

produtivas de 

caminhões, ônibus 

e motores da 

Scania do Brasil 

e a modernidade 

da indústria 4.0

Café com o Presidente
Lançamento do canal permite a troca de 

informações entre empresários e o dirigente

espaço aberto para 

ouvir associados, 

suas demandas 

e mostrar a força

 de uma entidade

 de classe

U
m canal de comunicação interativo para ampliar a comunicação com os 

associados, comerciantes, empresários e empreendedores em geral, o 

Café com o Presidente foi marcado em várias edições por seu forma-

to diferenciado. O programa agregou a ação durante importantes eventos 

realizados na Associação. 

O objetivo da iniciativa é ouvir as demandas dos empresários e colocar a 

casa à disposição dos associados para o desenvolvimento dos seus negócios. 

O Café com o Presidente foi lançado no fim de 2022 e neste ano inserido em 

diversos eventos como o Vizinhança Solidária no Comércio; Indústria do Mer-

cado de Carbono; Meeting de Investimentos e Equipe de Elite, entre outros.

Em todas as edições, o presidente, Valter Moura Júnior, destacou a 

importância de ouvir as demandas dos associados, que possam contribuir 

para o desenvolvimento e incremento do negócio. Além disso, mostrar que 

há uma estrutura própria à disposição do empresário com auditório para 

400 pessoas, salas de reunião, salão de exposição para feiras e fóruns de 

negócios, cursos e palestras, entre outros.

Ao final e, durante o coffee break, ocorreram networkings, que foram 

momentos para as empresas viabilizarem negócios.
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_cãmara de mediação e arbitragem

A
CEMAAC (Câmara Empresarial de Mediação e Arbitragem da Associa-

ção Comercial) está em funcionamento na ACISBEC. Trata-se de um ser-

viço à disposição do associado para resolver seus conflitos empresariais, 

sem a necessidade de judicialização dos casos e com segurança jurídica. 

A implantação é realizada pela FACESP, a federação das associações co-

merciais, em parceria com CACB, a confederação do setor e a Associação 

Comercial de São Paulo. A apresentação do funcionamento foi feita pelo 

diretor técnico da CEMAAC, Guilherme Giussani e Maurici Dias Gomes, su-

perintendente de produtos e serviços da CACB. Entre convidados e associa-

dos, o evento foi prestigiado pelo deputado estadual, Teonílio Barba. 

Guilherme Giussani disse que o empresário pode buscar esse canal para 

solução de conflitos de forma célere e ágil. Segundo ele, a demanda é rece-

bida na ACISBEC e toda a operação realizada por São Paulo (a associação 

comercial). De acordo com ele, em geral, os mais desassistidos são empresas 

de pequeno porte que não dispõem de tempo ou recursos para aguardar 

uma decisão judicial. “Esse lançamento vem em boa hora pra facilitar a vida 

do empresário que sempre precisa de ajuda. Agora temos aqui uma media-

ção, rápida, segura e com poder de sentença”, explicou Valter Moura Júnior, 

presidente da ACISBEC. 

dirigentes explicam 

implantação do 

serviço à disposição 

do associado para 

resolver conflitos 

judiciais

ARBITRAGEM 
RÁPIDA E SEGURA
Serviço está à disposição do empresário 

que precisa resolver conflitos judiciais

_rodada de negócios

CONECTANDO 
COMPRADORES E 
FORNECEDORES
Evento foi realizado no auditório 
da sede com a participação de 
empreendedores de diversas áreas

A
Rodada de Negócios ACISBEC trouxe oportunidade para empresários 

prospectarem produtos e serviços. Realizado no auditório da sede, o 

evento contou com a participação de 49 empresas. 

O evento traz um formato dinâmico, possibilita aproximação para negócios, 

estabelece contatos, cria novas oportunidades e fortalece acordos comerciais 

e parcerias. Realizado presencialmente no auditório da ACISBEC, a ação tem 

evidenciado o sucesso do modelo em função da adesão para participação.

RODADA – Durante a programação, 49 empresas foram distribuídas em 

sete mesas, com sete pessoas cada, onde cada participante se apresentou 

diretamente para os outros seis presentes na mesma mesa. Cada um teve 

dois minutos para a sua apresentação.  

O evento contou a empreendedora Carol Pitarelli, palestrante e mentora 

de negócios e com o coletivo Mulheres Empreendedoras que expuseram no 

saguão do auditório, variedade de produtos entre artesanatos, cosméticos, 

dermocosméticos, bebidas, entre outros. 
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Compradores e 

fornecedores buscam 

parcerias e novos 

negócios para 

produtos e serviços
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_internacionalização de empresas_internacionalização de empresas

BRASIL E PORTUGAL

A
ACISBEC fechou um acordo de cooperação mútua com a ACIB (Asso-

ciação Comercial e Industrial de Barcelos), de Portugal. O objetivo da 

iniciativa é estreitar a relação comercial entre os empresários brasilei-

ros e portugueses, possibilitar a troca de experiências e, além disso, incre-

mentar a exportação e importação.

A assinatura do Protocolo Internacional de Cooperação Técnica para o 

Fomento às Relações Comerciais ocorreu presencialmente entre os presi-

dentes da ACISBEC, Valter Moura Júnior e o da ACIB (Associação Comercial 

e Industrial de Barcelos), de Portugal, João Albuquerque, dia 16 de junho, na 

sede da associação portuguesa.

Os empresários portugueses demonstraram intenção e interesse nas 

áreas de confecção, e na exportação de azeite e vinho. 

Durante uma missão, de 15 a 20 de junho, Valter Moura Júnior participou 

de várias atividades, acompanhado pelo diretor de Internacionalização da 

ACISBEC, Laio Gastaldello. 

Eles visitaram indústrias de confecção em Barcelos, local considerado um 

polo do setor; o PACT-Parque do Alentejo de Ciência e Tecnologia e a viníco-

la Herdade das Servas. Também foram recebidos na Câmara Municipal de 

Barcelos.

“Esse acordo bilateral ajuda os empresários brasileiros com interesse no 

mercado internacional e têm em Portugal a porta de entrada para os países 

da Europa. E, acima de tudo, a possibilidade de trocar experiências e conhe-

cimentos em tecnologia. Portanto, o mercado português está aberto a 

oportunidades para os brasileiros”, reforçou. 

Câmara Municipal, 

indústria de 

confecção, polo 

tecnológico e 

produtor de azeite 

estiveram entre as 

visitas e reuniões 

durante a missão 

Brasil/Portugal

Assinatura do documento ocorreu 

presencialmente na ACIB, de Barcelos
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Rotary Club tem autonomia admi-

nistrativa e operacional, com seus 

sócios, presidente e conselho dire-

tor, e realizam ações cada um em 

sua área geográfica. Todos os clu-

bes são membros do Rotary Inter-

national, formando uma única e 

grande organização global.

MERCOSUL-UNIÃO EUROPEIA –  Apesar do interesse, os empresários 

demonstraram preocupação em relação à legislação aduaneira. 

“Eles reclamaram das tarifas alfandegárias, que são um entrave para as 

negociações. A ideia do livre comércio, por meio do acordo Mercosul-União 

Europeia, agrada aos portugueses. A opinião é unânime entre eles”, disse 

Moura Júnior. O acordo Mercosul-União Europeia é um tratado que elimina-

ria as barreiras alfandegárias, cuja aprovação é defendida pelo governo bra-

sileiro ainda neste ano. 

PRÓXIMOS PASSOS – Para reforçar o acordo de cooperação mútua entre 

os dois países, Moura Júnior vai buscar apoio junto a agentes públicos e ins-

tituições regionais. “Vamos procurar a Agência de Desenvolvimento Econô-

mico da Região e já estamos em conversa com a Prefeitura de São Bernardo. 

Precisamos encontrar caminhos para derrubar essas barreiras alfandegá-

rias”, concluiu. 

Os dados da Região que impressionaram os portugueses foram o fato de 

o conjunto das sete cidades do ABC ser o quarto maior mercado consumidor 

do País e representar 1,7% do consumo nacional; a crescente participação do 

setor de serviços; abrigar cadeias produtivas nos setores automotivo, quí-

mico-petroquímico, metalmecânico, cosméticos, moveleiro e alimentício; 

além de uma localização estratégica, entre a Capital e o Porto de Santos.

_internacionalização de empresas

Mario Constantino (E), 

presidente da Câmara 

de Barcelos, recebe 

Valter Moura Júnior. 

Tradição: Galo 

Português

_rotary

P
ara fortalecer projetos sociais, 

a ACISBEC mantém parceria 

com o Rotary Club São Ber-

nardo do Campo. Com o acordo de 

cooperação entre as instituições é 

possível reforçar campanhas em 

benefício de instituições carentes.

“Divulgamos as ações de cunho 

social para os nossos associados 

para que eles sejam voluntários e 

multiplicadores. Como o propósito é 

o viés social, essa parceria, certa-

mente, ajuda a consolidar ainda 

mais a nossa missão, de prestar 

serviços humanitários e fazer o 

bem”, explicou Valter Moura Júnior.

O Rotary é uma organização in-

ternacional de profissionais e pes-

soas de negócios, líderes em suas 

áreas de atuação, que prestam ser-

viços humanitários, fomentam ele-

vado padrão de ética em todas as 

profissões e ajudam a estabelecer a 

paz e a boa vontade no mundo. 

Cerca de 1,2 milhão de rotarianos 

pertencem a mais de 32.000 Rota-

ry Clubs em mais de 200 países e 

territórios. Rotary é entidade hu-

manitária apolítica e sem vínculos 

religiosos, fundada em 1905. Cada 

missão: 

prestar serviços 

humanitários 

e fazer o bem

PARA 
TRANSFORMAR 
VIDAS Reforço em ações sociais
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_sebrae aqui _sicredi

O
posto do Sebrae Aqui, que funciona na ACISBEC, é um canal de aten-

dimento presencial para atender, especialmente, microempreendedo-

res. A Associação buscou a parceria e o serviço já é prestado desde 

2018 nas instalações da casa. A iniciativa beneficia, estimula e ajuda a via-

bilizar novos negócios, além de apoiar os que estão em andamento.  

São diversos serviços oferecidos. Entre os quais, como abrir, melhorar, 

ampliar e desenvolver habilidades para gerir a empresa. Ideias e oportuni-

dades de negócio. Notícias, cursos presenciais e a distância, além de orien-

tações para ajudar na gestão da empresa. Há ainda dicas sobre planeja-

mento, finanças, mercado e vendas, e inovação, cooperação e gestão de 

pessoas.

O presidente da ACISBEC, Valter Moura Júnior, conta que essa coopera-

ção faz parte do trabalho de desenvolver ações para que os empresários 

tornem seus negócios cada vez mais competitivos. “Sem dúvida, se trata 

de mais um projeto que qualifica, capacita empreendedores e acaba fo-

mentando o desenvolvimento da cidade e da Região. Uma empresa bem 

gerida resulta em emprego e renda, portanto, mais qualidade de vida aos 

seus moradores”, explicou o dirigente. 

P
ara ajudar os empreendedores a vencer os desafios, a ACISBEC conta com 

um posto do Sicredi (Sistema de Crédito Cooperativo) em suas insta

lações. O termo de parceria entre as instituições foi renovado em setem-

bro.  As empresas que buscam crédito para investir ou viabilizar negócios dis-

põem de atendimento personalizado. A instituição financeira oferece pacotes 

exclusivos de produtos e serviços com taxas especiais para os associados. 

No posto instalado na ACISBEC há uma equipe de profissionais capacitada 

para orientar na escolha das melhores soluções para o que realmente impor-

ta: o crescimento da empresa. O associado Sicredi sempre tem benefícios 

exclusivos, além de crédito, um amplo portfólio de produtos e serviços finan-

ceiros, investimentos, seguros e cobrança. De acordo com a instituição, há 

mais de 300 produtos e serviços financeiros em seu portfólio.

De acordo com o presidente da ACISBEC, Valter Moura Júnior, as parcerias, 

como a do Sicredi, são importantes para reforçar o apoio às empresas, espe-

cialmente as de pequeno porte. “É necessário estar atento a dois pilares fun-

damentais para a retomada do pequeno empreendedor: apoio financeiro e 

capacitação. Nesta fase de expectativa, os empresários precisam de estímu-

lo”, acrescenta o dirigente. 

ACISBEC e Sicredi 

assinam termo de 

parceria e mantém 

amplo portfólio

 à disposição dos 

serviços oferecidos 

aos associados 

Valter Moura (in 
memoriam) participou 

do lançamento do 

posto do Sebrae Aqui, 

ao lado do secretário 

Minani e do gerente 

regional do Sebrae, 

Paulo Cereda

CANAL DE ATENDIMENTO APOIO FINANCEIRO 
Viabilidade e apoio para negócios Posto tem equipe capacitada
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_fac

A
ACISBEC é um polo EAD (educação a distância) da FAC (Faculdade do 

Comércio), instituição de ensino da rede de associações comerciais. Os 

associados, seus colaboradores e dependentes têm oportunidade pa-

ra uma educação qualificada, e com vantagem. É possível obter descontos 

exclusivos nas mensalidades e matrículas para os cursos.

Nas instalações da ACISBEC há uma sala, equipada com computadores, 

para provas presenciais, programadas durante o curso. O benefício é uma 

parceria entre a ACISBEC e FACESP, a federação das associações. 

POLO DE EDUCAÇÃO
 Inovação para o comércio, varejo e serviços

2

3

1

1  estrutura com 

sala e computadores 

para alunos da 

Faculdade do 

Comércio para 

atividades presenciais 
2  ACISBEC é polo 

FAC-EAD, prepara e 

capacita profissionais 

do comércio e varejo
3  Wilson Victorio 

Rodrigues (E), diretor-

geral da FAC-SP e 

Wesley Melo (D), 

coordenador de 

polos, entre o 

presidente Valter 

Moura Júnior: visita à 

época da implantação 

do polo, em 2018

As atividades da FAC completaram dois anos em setembro deste ano e 

marcaram o lançamento do portal dos polos EAD. Uma plataforma que au-

xiliará as unidades de educação a distância da FAC a realizarem uma gestão 

mais efetiva.

A FAC oferece cursos de graduação e pós-graduação e prepara os alunos 

para as diversas especializações. Na graduação: Gestão Comercial, Gestão 

de RH, Gestão Logística, Comércio Eletrônico, Ciências Contábeis (bachare-

lado), Marketing, Gestão Financeira e Comércio Exterior. Na pós: Comércio 

Exterior e Negócios Internacionais; Gestão de Projetos; Gestão Estratégica 

de Negócios, Gestão Estratégica de Pessoas e Liderança; Gestão Financei-

ra e Controladoria; Logística Empresarial Estratégica e Negócios e Marke-

ting Digital.
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A
estrutura e a qualidade em serviços resultam na excelência no atendi-

mento com benefícios para os associados. As empresas filiadas pas-

sam a fazer parte de uma entidade que está aberta para o mundo dos 

ACCertOrigem: 

emissão fácil e 

prática para 

alcançar o 

mercado externo

AGILIDADE PARA 
EXPORTAÇÃO
Plataforma facilita o processo de 

emissão de certificados da empresa

_certificado de origem

negócios, a partir de um 

relacionamento a nível 

municipal, estadual e na-

cional. E mundialmente 

está aberta para distribuir 

as informações mais atua-

lizadas empresarialmente.

Entre os diversos servi-

ços, o Certificado de Ori-

gem (CO) ajuda pequenas empresas que que têm interesse em buscar o 

mercado internacional. O documento atesta a origem da mercadoria do país 

exportador, bem como especifica as normas de origem negociadas nos acor-

dos comerciais entre o Brasil e outros países. O seu principal benefício é a 

redução ou a isenção do imposto de importação para seus clientes no exte-

rior. Dessa forma, as empresas exportadoras são beneficiadas, gerando ga-

nhos em competitividade no preço final do produto.

As associações comerciais têm um sistema próprio de certificado, o 

ACCertOrigem, da FACESP, administrado pela Associação Comercial de São 

Paulo e homologado pela Coordenadoria-Geral de Certificações de Origem, 

da Secretaria de Comércio Exterior –do Ministério da Economia.

_instalações acisbec

A
o longo dos anos, a ACISBEC implantou serviços, projetos, realizou 

convênios e parcerias em benefício dos associados, empreendedores e 

comunidade em geral. A sede própria com ampla edificação é um 

diferencial: são seis pavimentos distribuídos em três andares, além do 

mezanino, térreo e subsolo com garagem.  

O amplo auditório tem capacidade para cerca de 400 pessoas e há salas 

de reunião, salão de exposição para feiras e fóruns de negócios, cursos e 

palestras, entre outras finalidades. O salão nobre, na cobertura, tem 

capacidade para 150 pessoas. As instalações estão entre as com maior 

espaço edificado entre as associações comerciais do Brasil.

sede própria está bem 

localizada no Bairro 

Nova Petrópolis e tem 

serviços e benefícios 

para as empresas

ESTRUTURA COM 
AMPLOS ESPAÇOS
Associação é uma das maiores em edificação no Estado
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P
ara atender a velocidade da informação e da evolução tecnológica 

dos tempos atuais, a ACISBEC promove constantes capacitações 

para profissionais do comércio e empreendedores em geral. Ao lon-

go de 2023 não foi diferente. Diversos temas entre cursos, palestras, ro-

dadas de negócios, feiras e workshops agitaram o auditório e as salas da 

Associação, além da programação on-line. 

ARTE – A exposição As Sete Funções da Arte está aberta à visitação na 

ACISBEC com um conjunto de obras únicas dos alunos, criadas a partir de 

oficinas realizadas no projeto, que nasceu durante a pandemia.  A iniciati-

va teve o objetivo de superar o isolamento e promover a interação. Tem o 

apoio da BASF, da Secretaria da Juventude de São Bernardo e patrocínio 

da Lei Rouanet de Incentivo à Cultura, do governo federal. O idealizador 

e curador é Denilson de Jesus Silva.

_empreendedorismo

A FORÇA DE 
EMPREENDER
Pequenos negócios geram emprego e renda

N
o mês do Empreendedor, comemorado em 5 de outubro, a ACISBEC 

ressalta a importância da atividade que contribui com o desenvolvi-

mento econômico, gera emprego, renda, desenvolve tecnologia e cria 

produtos e serviços para o mercado em geral.

“Sabemos das dificuldades encontradas pelos empreendedores. E colo-

camos os serviços da ACISBEC à disposição, oferecemos cursos de qualifica-

ção, planos de negócios, entre vários”, comentou Valter Moura.

Dois casos são a cervejaria Nigak Tap House, criada pelos sócios, André 

Kiyoshi Sakai e Ivan Goler, e que traz um diferencial em relação a experi-

mentação da bebida em 12 torneiras, no modelo self service. 

Também parceira da ACISBEC, a Wine Botlle, inovou para comercializar e 

degustar vinhos. A sócia Débora Ribeiro Moreno explica que investiram em 

um lounge para atrair o público que aprecia a bebida e conquistar novos 

clientes. 

No mês do 

Empreendedor, 

ACISBEC reforça 

a importância da 

atividade para o 

desenvolvimento 

local

_agenda de cursos

Exposição especial traz a arte e cultura
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AMPLA PROGRAMAÇÃO 
AO LONGO DO ANO
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ACISBEC - Associação Comercial e Industrial de São Bernardo do Campo
 • Telefone: (11) 2131-4800 • Whatsapp: (11) 97665-2257 • acisbec@acisbec.com.br

Rua do Imperador, 14 - Nova Petrópolis, São Bernardo do Campo - SP
Acesse o site e confira nossa programação de eventos • www.acisbec.com.br

Seja um associado da acisbec
Veja alguns de nossos benefícios: 

• Produtos de Análise de Crédito (Consultas PF e PJ) • Certificado Digital
 • Certificado de Origem • Gerenciamento de Carteira PJ • ACCREDITO

 • Declaração de Exclusividade • Faculdade do Comércio • Locação de Salas
 • Palestras, Cursos e Eventos • Posto do Sebrae Aqui • Posto do Sicredi

 • Banco de Currículo • Divulgue seu Negócio • Acisbec Mobile

Conheça nossas instalações:
A ACISBEC oferece um local com diversas opções de espaços para

 os eventos da sua empresa, além do espaço exclusivo 
para atendimentos aos serviços da entidade. 

• Ar condicionado • Mesas e cadeiras • Estacionamento • Elevadores • Wi-FI


